
5  per
aumentare le

del tuo B&b



Incrementa il traffico del 
tuo B&B sfruttando il digital 
marketing.

La Sardegna è una delle mete turistiche più 
gettonate d'Italia, con migliaia di visitatori che 
scelgono questa splendida isola per le sue 
spiagge mozzafiato, le tradizioni culinarie e la 
cultura unica.

Se possiedi un B&B in Sardegna, sai che la 
concorrenza è alta e che è importante trovare 
modi per farti notare e differenziarti dagli altri 
alloggi della zona.
Utilizzare il digital marketing è uno dei modi più 
efficaci per aumentare la visibilità e le 
prenotazioni del tuo B&B.

In questo articolo, esploreremo cinque consigli 
per aiutarti a integrare il digital marketing nel 
tuo business.



1. Sfrutta la potenza 
dei social media

I social media come Facebook, Instagram e Twitter 
sono potenti strumenti di marketing per i 
proprietari di B&B.

Creare un profilo aziendale sui social media può 
aiutarti a connetterti con i potenziali clienti, 
promuovere le tue offerte e mostrare il tuo stile 
unico.

Utilizza i social media per condividere foto e video 
della tua struttura, del territorio circostante, dei 
piatti tipici e degli eventi locali.

Inoltre, puoi creare annunci pubblicitari sui social 
media per raggiungere un pubblico più
vasto e mirato.



2. Costruisci un sito 
web accattivante

Un sito web accattivante e funzionale è 
essenziale per attirare potenziali clienti.
Assicurati che il tuo sito web sia facile da 
navigare, sia ottimizzato per i motori di ricerca e 
che contenga informazioni dettagliate sui servizi 
che offri.

Inoltre, considera di aggiungere una sezione blog 
sul tuo sito web, dove puoi condividere articoli su 
eventi locali, le attività da fare nella zona e altro 
ancora. In questo modo, attirerai visitatori 
interessati alla zona e li incoraggerai a prenotare 
il tuo B&B.
Un ultimo consiglio: Ricordati che la maggior 
parte delle persone prenotano le proprie
vacanze dal telefono. Assicurati di avere un sito 
utilizzabile sia da desktop che da mobile.



3. Utilizza l'email 
marketing

L'email marketing è un altro strumento di 
marketing utilissimo per i proprietari di 
B&B.
Puoi utilizzare l'email marketing per inviare 
offerte speciali, promozioni e newsletter ai 
tuoi abbonati. Inoltre, puoi inviare email di 
follow-up ai tuoi ospiti per incoraggiarli a 
lasciare una recensione positiva del tuo 
B&B su TripAdvisor o altri siti di recensioni.

Questo può aiutare a migliorare la tua 
reputazione online e a attirare nuovi ospiti.

Inoltre, anche per quanto riguarda l'email 
marketing, esistono davvero un'infinità di 
strategie attuabili per il business dei B&B.



4. Ottimizza la tua 
presenza online

Assicurati che il tuo B&B sia elencato sui 
principali siti di prenotazione online come 
Booking.com, Expedia e Airbnb.

In questo modo, aumenterai la visibilità del tuo 
B&B e raggiungerai un pubblico più vasto.
Utilizza i social media e tutti i media coerenti per 
veicolare le giuste infomazioni sul tuo 
Bed&Breakfast. Ricordati che Facebook e Google 
My Business sono fondamentali per il tuo B&B.

Inoltre, considera di creare un profilo su Google 
My Business, che ti aiuterà a mostrare le 
informazioni del tuo B&B quando le persone 
cercano alloggi nella tua zona tramite Google.
Assicurati di aggiornare regolarmente le 
informazioni sui tuoi profili online, come le tariffe, 
le disponibilità e le descrizioni dei servizi.



5. Offri un'esperienza
unica

Per aumentare le prenotazioni del tuo B&B, 
è importante offrire ai tuoi ospiti 
un'esperienza unica. Cerca di creare 
un'atmosfera accogliente e familiare, 
fornisci informazioni sulla zona e sulle
attività da fare, e offri servizi extra come la 
colazione inclusa o il trasporto da e per 
l'aeroporto.

Ricorda che il turismo è un settore in 
costante evoluzione, quindi è importante 
rimanere aggiornati sulle tendenze e sulle 
nuove opportunità di marketing che 
possono aiutare il tuo business a crescere.



Speriamo che questi consigli per 
aumentare le prenotazioni del tuo B&B 
siano stati utili!

Clicca qui se ti va di contattarci 
privatamente, la prima consulenza è 
gratuita!

C O N T A T T A C I
mailto:info@prenotazioni-no-problem.it


